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BCV agrega a sus estadisticas
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IPC del area metropolitana de Maracaibo

I_os resultados del indice de precios al consumidor del area metropo-
litana de Maracaibo (IPC-AMM) correspondientes al mes de enero,
fueron presentados por primera vez por el Banco Central de Venezuela,
luego de un esfuerzo de dos afios de trabaijo.

El nuevo indicador esta elaborado bajo la misma metodologia del
IPC &rea metropolitana de Caracas y tiene como periodo base el afio
1997, en concordancia con la base del Sistema de Cuentas Naciona-
les y del IPC del area metropolitana de Caracas. Igualmente, estard a
disposicion de los usuarios el primer dfa habil de cada mes y podré ser
consultado en la serie histérica de la pagina web del BCV.

El IPC de Maracaibo es de gran aporte a la region y al pais, ya
que facilita la toma de decisiones de politicas econémicas nacionales y
regionales, aporta informacién al préximo IPC de alcance nacional,
entre otros. Cubre los municipios Maracaibo y San Francisco, donde
se concentra la mayor poblacién del Zulia. Ademas es un trabajo con-
junto entre el BCV vy el Instituto Nacional de Estadisticas (INE).

Estudios regionales

La Subsede Maracaibo en el afio 2003, asume dentro de su
misién el compromiso de promover estudios socioeconémicos y finan-
cieros, asi como también la produccién de indicadores regionales. En
este sentido, en el primer trimestre de 2004 inici6 las operaciones el
Departamento de Estudios y Estadisticas Econdémicas para cumplir
con la iniciativa de lograr el indice de precios al consumidor del rea
metropolitana de Maracaibo, a través del convenio con el Instituto
Nacional de Estadistica de la regién zuliana y con el apoyo de sus
pares del BCV en Caracas. A partir del cuarto trimestre de 2004 se
comenzé con la ejecucion de sus actividades, considerando como base
inicial la informacion proveniente de los resultados de la Il Encuesta
Nacional de Presupuestos Familiares de 1997.

Estructura de la canasta

La fuente de informacién primaria para construir la canasta de
bienes y servicios del IPC de Maracaibo base 1997 fueron los resulta-
dos de la Il Encuesta Nacional de Presupuestos Familiares, realizada
durante el perfodo enero 1997-marzo 1998. Este conjunto de bienes
y servicios son representativos del 93% del gasto del consumo de los
hogares marabinos. Asimismo, fueron incluidos bienes y servicios que
no presentan un peso significativo dentro del consumo total, pero son
tradicionalmente consumidos en la region.

Muestra

La canasta esta conformada por 287 bienes y servicios, los cua-
les se investigan en 1.325 establecimientos (mercados, bodegas, abas-
tos, supermercados, hoteles, restaurantes, clinicas, Mercal, etc.) y ge-
neran la recoleccién de aproximadamente 17.000 precios.

Control de calidad

Al igual que el indice de precios al consumidor del drea metropo-
litana de Caracas, el IPC de Maracaibo, es sometido a un riguroso con-
trol de calidad. Por otra parte, a los fines de validar los resultados del
grupo alimentos y bebidas no aicohdlicas del IPC, el Departamento de
Estudios y Estadisticas Econdémicas de la Subsede Maracaibo aplica el
instrumento de control de calidad utilizado por el Departamento de
Estadisticas de Precios al Consumidor del Banco Central de Venezuela,
como lo es la compra mensual de una canasta conformada por 54
productos alimenticios, los cuales estdn contenidos en los 123 rubros
que conforman dicho grupo. Esta compra se realiza en ocho estableci-
mientos pertenecientes a la muestra del indicador.

Indice de precios al consumidor
area metropolitana de Maracaibo
Clasificado por grupos

(Ao base: 1997 = 100)

Maracaibo
Ponderaci6n Var. (%)
Grupos-subgrupos 2006 2007
Acumuladal Dic. Ene.

General 100,0 17,2 1,5 0,7
Alimentos
y bebidas no alcohdlicas - 28,2 22,9 2 2,4
Bebidas alcoholicas
y tabaco 2:3 17,2 0,6 0,1
Vestido y calzado 8,7 8,4 1ol -0,2
Alquiler de vivienda 8,9 7.0 ©,3 1520
Servicios de la vivienda 4,2 L,5 -1,0 -0,3
Muebles, equipos del hogar
y mantenimiento 5,6 13,4 0,6 0,8
Salud 3,8 12,6 0,4 0,9
Transporte 11,7 24,5 6,0 -3,4
Comunicaciones 3,0 4,6 0,0 0,0
Esparcimiento y cultura 4,7 12,0 1,2 ©,7
Educacién 3l 13,8 0,0 0,0
Restaurantes y hoteles 8,2 15,5 0,4 15
Bienes y servicios diversos 7,8 15,2 0,9 (037

Fuente: BCV-Subsede Maracaibo
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l. . Introduccion

Las economias en desarrollo se caracterizan por la presencia
de diferentes niveles de capitalismo, en los cuales la riqueza, la
produccién en masa de las corporaciones transnacionales y la sofis-
ticacién financiera coexisten con la marginalidad, la precariedad
socioecondmica, la produccién artesanal y el trueque. En esta com-
pleja dindmica econémica destaca el papel de la economia informal
y sus redes financieras en las que la buhoneria se presenta como un
caso relevante para la realidad venezolana.

Este trabajo pretende identificar caracteristicas financieras que
soportan la buhoneria, con la finalidad de extraer ensefanzas para
facilitar lineamientos de politica efectiva que favorezcan a la pobla-
cién de este sector.

Il.-  La buhoneria: un caso dentro de la
informalidad

Definiremos la buhoneria como la actividad comercial de tran-
selintes, aunque relativamente estables, que desarrollan grupos de
pequenas unidades de venta en espacios publicos. Como cualquier
otra actividad econémica, la buhoneria combina distintos factores
de produccion para lograr beneficios econdmicos:

* El capital requerido es obtenido con apoyo de terceros a
partir de diferentes arreglos institucionales: compra a consignacién o
préstamos para la adquisicién de la mercancia.

* El trabajo utilizado involucra tanto a miembros del entorno
familiar como de fuera del mismo a partir de diferentes acuerdos
contractuales.

* Tierra: Se mueven en un esquema informal de propiedad
utilizando el espacio publico.
lll.  Ingresos, activos y crédito para la buhoneria

La evaluacién de la pobreza a partir de sus activos ha sido
ampliamente utilizada en América Latina desde que Attanasio y
Szekely (1999) indicaron que la pobreza (principalmente, la pobre-
za extrema) esta vinculada con la posesion de activos (fisicos, hu-
manos y sociales) y su utilizacién para la generacién de ingresos.
Este enfoque resulta interesante al tratar con la informalidad y en
particular con la buhoneria. En el caso del autoempleo, los activos
son particularmente importantes para la generacion de ingresos, pues
facilitan el apalancamiento a su poseedor sirviéndole de colateral
para acceder al crédito. Ademas, le permiten reforzar su capacidad
para incursionar en arreglos institucionales, en los cuales los costos
de produccion y de transaccién son menores. Para lograr un mayor
entendimiento de las dindmicas econémicas que gobiernan el co-
mercio informal, deben estudiarse las dinamicas del crédito en la
buhoneria en la ciudad de Caracas y evaluar el tipo de activo que
mas favorece el apalancamiento de la actividad.
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Financiamiento de la buhoneria en Caracas

ZANONI, WLADIMIR*
LEVY-CARCIENTE, SARY**
JAFFE CARBONELL, KLAUS***

IV.  Analisis empirico

A partir del objetivo propuesto, se realizé en diciembre de 2005,
una encuesta de 44 preguntas a 376 buhoneros vendedores de
productos textiles y calzado, localizados en las cinco principales
zonas donde se desarrolla la actividad en la ciudad de Caracas.

Los resultados indican que los encuestados consideran a sus
familiares y a otros buhoneros como los principales soportes de su
actividad. De igual manera, el 38% de los encuestados indicé perte-
necer a asociaciones de buhoneros, mientras que el 16% participa
de agrupaciones politicas. Los coordinadores de cuadra (52%) y los
policias (24%) son las personas con las que los buhoneros han de
mantener mayor trato. La mayoria de los encuestados (63%) decla-
r6 tener un empleado y considerar su casa como el activo més valio-
s0, a lo que le sigue la mercancia para la venta y el derecho de
propiedad informal sobre el espacio publico, el cual era valorado, en
promedio, en tres millones de bolivares.

La encuesta reveld que un amplio nimero de buhoneros tiene
algun tipo de crédito y los principales proveedores detectados fue-
ron:

* Prestamistas: al ser una actividad que no esta normada por
ley, involucra un riesgo adicional, lo cual es compensado por una
tasa de interés muy alta; sin embargo, se presenta como la mayor
fuente del capital. La principal garantia que ofrece el buhonero de-
pende de su red de conexiones sociales. Esta “garantia social” redu-
ce el riesgo del prestamista al calibrar la reputacién del prestatario
en un grupo particular. Los prestamistas han desarrollado mecanis-
mos eficaces para verificar la informacion a través de redes sociales
informales, lo que les permite verificar la reputacion del buhonero a
un bajo costo.

* Familiares y amigos: ofrecen por lo general pequenos présta-
mos a corto plazo y sin intereses. Incluye también esquemas coope-
rativos para levantamiento de capital en los cuales un grupo acuerda
realizar depésitos regulares (semanales, quincenales o mensuales)

. que se reparten entre los miembros del grupo de forma rotativa. Este

esquema de préstamo es llamado Rosca (por sus siglas en inglés)*.
El elemento clave de estas cooperativas de crédito es la valoracion
que el grupo tiene del compromiso y la posibilidad de continuar
manteniendo contribuciones regulares, incluso tras haber sido favo-
recido por el reparto.

* Bancos: a pesar de ofrecer tasas de interés mucho menores
que las de los prestamistas, las transacciones con la banca formal
son poco comunes. Esto se debe en parte a regulaciones que
desestimulan el préstamo al sector informal y a la inexperiencia del
sector en microfinanzas, particularmente en el disefio de mecanis-
mos adaptados a las dinamicas de la buhoneria.



* Proveedores: con frecuencia la buhoneria obtiene
su mercancia a partir de esquemas a consignacion, lo que
resulta en una especie de transferencia de capital en espe-
cie en la cual el proveedor recibe su pago tras la venta de la
mercancia.

Tal como se indicé previamente, el interés varia se-
gun el proveedor del crédito. Los prestamistas cargan la
mas alta tasa de interés, seguidos por los bancos, mien-
tras los familiares y amigos detentan la menor. No fue po-
sible calcular el interés cargado por los proveedores, ya que
los encuestados no podian diferenciar el costo de una mis-
ma transaccién a consignacion o al contado.

Para evidenciar las relaciones entre elementos finan-
cieros y otros no financieros, se evalud la correlacion de
diversas variables, de lo que resulta que:

* Los buhoneros con mayores préstamos tienen fa-
milias més pequenas, trabajaban mas horas al dia, tienen
mas empleados y logran beneficios de acciones guberna-
mentales (por ejemplo: participaron en al menos una “Mi-
sién”).

* El tiempo trabajado mostré una relacion positiva
con el crédito recibido, la cantidad de la mercancia mane-
jada vy la totalidad de activos.

* El ingreso total manifesté una correlacién positiva
con el tamafio de la familia, el nivel de educacion y el
nlmero de empleados.

* El tipo de financiamiento esté4 relacionado con el
monto del préstamo vy el ingreso del buhonero. Los bancos
ofrecen en promedio los mayores préstamos mientras que
los proveedores ofrecen capital a los mayores generadores
de ingreso.

El capital social juega un papel importante en las
relaciones financieras:

* Pertenecer a organizaciones sociales, cooperativas
o sindicatos incrementa las posibilidades de ingreso, aun-
que no el ingreso total del buhonero.

* El crédito esta positivamente correlacionado con la
cantidad de activos y el nimero de empleados trabajando
para el buhonero.

* El ingreso total no mostré relacién con el valor de
los activos o el capital humano, mientras que la fuerza
laboral que participa en el puesto de venta, el nivel de
educacion y el tamafio familiar, explicaba la mayor parte de
la variable.

1 Rotating Saving and Credit Associations.

Al estimar la importancia relativa de los activos
sociales y fisicos para favorecer la obtencion de crédito,
se evidencié que las dos principales categorias siempre
son: a) conocer otros vendedores que puedan dar refe-
rencias de la honestidad y capacidad de repago del cré-
dito; b) experiencia previa. Resulta interesante que el
apoyo en redes sociales esta siempre presente a la hora
de explicar el acceso a préstamos de todo tipo. Final-
mente, las redes basadas en organizaciones de vincu-
lacién gubernamental o personeros publicos no son
importantes a la hora de explicar el acceso al crédito ya
que las transacciones crediticias son acciones, béasica-
mente, de caracter privado.

V. Reflexiones finales

Los principales oferentes de capital a los buhone-
ros son los prestamistas informales, que asumen la
intermediacién a cambio de una alta tasa de interés. En
la medida que el arreglo es méas formal, menor es la
tasa de interés, pero mayor el costo de transaccién en
términos de dinero y tiempo necesario para cumplir con
los requerimientos exigidos y los plazos de evaluacion y
eventual aprobacién del préstamo. Asi, el buhonero ha
de escoger entre invertir tiempo y dinero para lograr
acceder a un crédito a baja tasa de interés o lograr el
capital de un prestamista a una alta tasa de interés
pero con minimas condiciones de elegibilidad.

El estudio indica que en la medida que el arreglo
es mas formal, mayor es la correlacion del préstamo
con los activos fisicos del prestatario, mientras que en
los mecanismos informales de apalancamiento las re-
des sociales son el factor determinante para el acceso al
crédito.

El estudio manifiesta que una serie de elementos
socioculturales se muestran mas correlacionados con el
acceso al crédito informal que la posesién de activos
fisicos y financieros.

Un resultado importante de este estudio es que el
principal limite para lograr mayores ganancias en el sec-
tor informal no es sélo el costo del capital, sino los cos-
tos involucrados para acceder a él. Este hallazgo debe
guiar acciones de politica para favorecer la formalizacion
de los empresarios emergentes de la buhoneria y cana-
lizar de forma efectiva su aporte a la produccién nacio-
nal.

*  Wiladimir Zanoni. Economista. Candidato a Master en Politicas Publicas (2007) por la Universidad de Chicago.
** Sary Levy. Economista. Directora del Instituto de Investigaciones Econdmicas y Sociales de Faces-UCV.
***Klaus Jaffe. Quimico. Profesor titular de la Universidad Simén Bolivar.
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Ejemplo del calculo del IPC
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A continuacion se ilustra un
ejemplo, en el cual se calcula el
indice de precios al consumidor.
En el cuadro 1, se puede obser-
var que se ha seleccionado para
el periodo base diciembre de
2006, 14 bienes y servicios que
conformarén la canasta, a fin de
estimar la evolucion de precios.
En este sentido, se tomaron las
cantidades consumidas y los pre-
cios unitarios para el periodo base,
con el objeto de determinar el
ponderador de cada rubro, a tra-
vés del gasto que representan.

Una vez determinada la ca-
nasta de bienes y servicios y su
respectiva estructura de pon-
deraciones, se procede a estimar
la evolucion de precios, tal como
se detalla en el cuadro 2, donde
se observa que una vez obtenido
el precio en el periodo de estudio,
se procede a calcular el relativo
de precios de cada bien y servicio
del mes de enero de 2007, con
respecto al mes de diciembre de
2006 (periodo base), para luego
determinar el indice, a través de
la sumatoria del producto de cada
relativo de precio por su respecti-
va ponderacién.

Anélisis de los
resultados

El indice de precios al con-
sumidor para la canasta objeto de
estudio registr6 un nivel de
102,8. Esto significa que sufrié
un incremento de precios del 2,8
% (102,8-100) con respecto al
mes de diciembre de 2006,

Cuadro 2
Ejemplo del calculo del
indice

Periodo base diciembre 2006
Canasta de Precios Estructura de
bienes y servicios stark Gasto ponderscionss
" 2) @)=(Mx(@ (4)=((3)/980.800 ) x 100
Alquiler de vivienda  Mensualidad 450000 450000  (450.000 /980.800 ) x 100 = 45,9
Electricidad Mensualidad  150.000 150000  ( 150.000 / 980.800 ) x 100 = 15,3
Carme de res 10Kgr. 14500 145000  ( 145.000 /980.800 ) x 100 = 14,8
Queso blanco 4Kgr. 11500 46000  (46.000/980.800)x 100= 47
Jamén de pierna 2Kgr.  21.500 43000  (43.000/980.800)x100= 44
Transporte urbano 40 pasajes 900 36.000 (36.000 /980800 )x 100= 37
Chivo 2Kgr. 13500 27000  (27.000/980.800)x 100= 28
Pollo 5 Kgr. 4.750 23750 (23.750/980.800 ) x 100 = 2,4
Pan 4 Kgr. 3.100 12400  (12.400/980.800 )x 100 = 1,3
Bebidas gaseosas 8 Litros 1.500 12000  (12.000/980.800)x 100 = 1.2
Platano 20 unidades 550 11.000 (11.000 /980.800 ) x 100 = 1,1
Arroz 5 Kgr. 1.750 8.750 (8.750 /980.800 ) x 100 = 0.9
Harina de maiz 6 Kgr. 1.400 8.400 (8.400 /980,800 ) x 100 = 09
Mayonesa 1 Kgr. 7.500 7.500 ( 7.500 /980.800 ) x 100 = 0,8
Total 980.800 100
Ej ca :
. jemplo del caiculo
al pasar de Bs. 980.800 en el periodo base a de la estructura
Bs. 1.008.262,40 en el periodo considerado de ponderaciones
(980.800 x 1,028) = 1.008.262,40. Al ana- deungecanasta
lizar la evolucion de precios de esta canasta, se y servicios
puede obsefvar que de los 14 bienes y servicios
que conforman la canasta, 8 rubros registraron
incrementos de precios por encima de la varia-
cién general ( 2,8 %). A pesar de esta situacion,
se puede observar que los rubros alquiler de vi-
vienda y electricidad, representan mas de la
mitad del gasto familiar, y ninguno registré au-
mento de precios para este periodo, lo cual no
incidi6 en el resultado final.
Periodo base diciembre 2006
Canasta de ~_"7_‘° "—.H Relativo Ponderacién
blenes y servicics 0.2000 Bno.2007 dogresiee T IUuewe
de precios
A A ] () B @W=@3)/@ (5=4x(1)
Alquiler de vivienda 459 450 000 450.000 1,00000 45 90000
Electricidad 153 150.000 150.000 1,00000 15,30000
Came de res 148 14 500 15.600 1,07586 15,92276
Queso blanco 47 11.500 12.500 1,08696 5,10870
Jamén de pierna 44 21500 23.500 1.09302 480930
Transporte urbano 3.7 900 900 1.00000 3,70000
Chivo 28 13.500 14.500 1,07407 3,00741
Pollo 24 4750 5150 1,08421 260211
Pan 13 3100 3.100 1,00000 1,30000
Bebwdas gaseosas 12 1.500 1.650 1,10000 1,32000
Platano 11 550 600 1,09091 1,20000
Arroz 09 1.750 1.790 1,02286 0,92057
Harina de maiz 09 1.400 1.400 1.,00000 0,90000
Mayonesa 08 7.500 7.800 1,04000 0,83200
Total 1028



